REGION

CVR 13

Vendredi 18 novembre 2005

CHEZARD-SAINT-MARTIN 51 exposants au 15¢ Salon commercial du Val-de-Ruz

A @ 4
Féte et affaires a

Par
Alain Prétre

anifestation embléma-
tique du district, le
Salon commercial du

Val-de-Ruz ouvre ses portes ce
jeudi 17 novembre pour quatre
jours ol la foire et la féte réserve-
ront aux visiteurs de bonnes
affaires et de belles tranches de
convivialité. Président du Salon,
René Wagner nous présente
cette 15e édition qui accueille 51
exposants.

Quelles sont les nouveautés de
I'édition 20057

“Nous ouvrons un espace artisans
dédié aux personnes qui tra-
vaillent la matiere. Elles seront
sept a s'exprimer en direct,
devant le public. Nous accueil-
lons également quatre nouveaux
exposants avec la laiterie de
Savagnier, les matériaux de cons-
truction Fivaz de Boudevilliers, la
boulangerie La Gourmandise de
Boudevilliers et la menuiserie
Laurent des Vieux-Prés”,

Et sur le plan de l'animation?

La Société cantonale des chan-
teurs neuchatelois est l'invitée
d’honneur de cette édition. Elle
partagera un stand avec
I'Association Région Val-de-Ruz
et donnera de la voix grace aux
prestations du Choeur d’hommes
de Dombresson et du Choeur-
mixte de La Chanson du Pays de

Neuchitel. LOffice de tourisme
d’Ernen revient cette année avec
un orchestre folklorique.

Quelle importance revét ce ren-
dez-vous pour le commerce
indépendant?

1l est essentiel pour se démarquer
par rapport a la prolifération des
grandes surfaces et se faire con-
naitre de toute la population. Siles
visiteurs sont bien orientés et bien
conseillés, on les retrouvera apres
dans nos commerces. Le comp-
toir est davantage aujourd’hui un
investisement sur le futur plus
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Véronique et Olivier Foulon, de la laiterie de Sa\ranier, partic-
pent pour la premiére foois au Salon.

cvr-prétre

Le comité du Salon avec, de gauche a droite Rémy Conrad, Moniq
Ariane Besancet et René Wagner.

i S
ue Berlani, Monique Amez-Droz,
cvr-prétre

qu'un lieu ou1 I'on concrétise de
grosses affaires. Notre salon est en
tout cas trés prisé des commer-
cants. Nous n'avons rencontré
aucune difficulté pour relouer les
emplacements. Nous avons
méme da placer deux demandes

I'accueil ou en termes de con-
seils a la clientéle. Nous devons
aussi étre vigilants sur les prix
car les gens viennent au salon
pour comparer apres s'étre ren-
seignés sur internet ou dans les
grandes surfaces.” i

sur la liste d'attente”.

Comment justement vous diffé-
rencier pour résister a la concur-
rence?

“Nous devons offrir un plus, que
ce soit au niveau de la qualité de

Horaires-Entrée gratuite
Jeudi: 18h30 a 22h

Vendredi: 17h a 22h 30

Samedi: 11h 2 22h30
Dimanche: 10h 2 18h

Salon attractif

Les visiteurs du Salon commercial ont acceés a un choix trés ouvert
de produits et d'articles dans les domaines de I'équipement de la
personne, de I'habitat et du jardin, de la santé et du sport, de I'ali-
mentation et de la diététique, de I'automobile ou encore dans les
secteurs de l'assurance, des services et des accessoires de
mode(notre photo de premiére page). Le Courrier du Val-de-Ruz
dispose aussi d'un stand agrémenté d'images du Val-de-Ruz sai-
sies par Jacques Pochon, responsable de la promotion et relations
publiques du journal. Lespace dédié aux artisans permettra au
public d’assister en direct a la confection d'une bougie décorative,
2 la naissance d'un bijou ou encore a la réalisation d'une aqua-
relle. Ce Salon réserve également aux visiteurs une ambiance
musicale assurée par des instrumentistes jurassiens qui se succé-
dent au clavier durant toute la durée de la manifestation. Un
Salon qui ne manque pas d'attractivité avec encore la possibilité
de sy restaurer et de se partager les 3000 francs en bons d'achat
offerts par les exposants. [l



